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Compararlos planes >

01 IMPACTO Y RESULTADOS ESPERADOS

Objetivos Estratégicos del Proyecto

La publicidad pierde eficiencia sin un sistema confiable y predecible que apoye la captacidon de pacientes.

Avutoridad y Posicionamiento de Marca Médica

Contribuimos ala construccion de unareputacionintachable en el sector mediante contenidos clinicos de valory
credenciales destacadas. También damos apoyo y herramientas para potenciarla.

METRICA CLAVE

KPI a construir: Alcance calificado
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Gestion de seguimiento automatizado de Pacientes Cualificados

Acompafiamos la captacién de pacientes con capacidad de inversion en su salud y les damos seguimiento con
herramientas que ayudan a concretar mas alld que la consulta.

METRICA CLAVE

KPI a construir: Consultas mensuales

Conversién y Automatizacién de Agendamiento

Captacion delas solicitudes del embudo digital y sistema de WhatsApp conrespuestasinteligentesy
confirmacion automatica para maximizar las oportunidades.

METRICA CLAVE

KPI a construir: Tasa de cancelaciones

Medicién del retorno de Inversién y Trazabilidad (ROI)

Dashboard clinico-comercial para supervisar lainversion en publicidad contra nimero de consultas y
procedimientos realizados.

METRICA CLAVE

KPI a construir: Retorno de inversion (ROI)

O DIFERENCIAL DE ESPECIALIDAD MEDICA

Marketing Médico Responsable & Conforme a Regulaciones

El sector salud requiere un tono empatico, rigurosoy ético. Evitamos el sensacionalismo o promesas falsas,
protegiendo entodo momento el prestigio y la cédula profesional del Dr. Uriel Mufioz ante comités de bioética
y COFEPRIS.

@ 100% Blindaje
Deontolégico



02 OPCIONES DE INVERSION A LA MEDIDA

Planes de Crecimiento y Acompanamiento

Disefiados para escalar de forma modular segunlavelocidad y capacidad de atencidén en consulta
deseada por el Dr. Uriel Muhoz.

Moneda: MXN ($)
r % RECOMENDADO PARA EL DR. MUNOZ \

PLAN ESTRATEGA

Un sistema comercial y de comunicacion que trabaja alrededor de tu consulta para que puedas concentrarte en
atender pacientes.

$850 ...

Sin permanencia ¢ Oferta destacada e Precios sinimpuestos

QUE INCLUYE

v No perder pacientes por falta de seguimiento. Cada persona que solicitainformacién entra en un proceso
organizado para acompanarla hastala citay mantener el contacto cuando todavia no esta lista para decidir.

v Reducirhuecosy cancelaciones enlaagenda. Confirmaciones, recordatorios y seguimiento ayudan a que
mas pacientes que reservan terminan asistiendo.

v Convertirmejor elinterés en consultas reales. Revisamos dénde se estan perdiendo oportunidades entre el
anuncio, laweb, WhatsAppylaagenda, y corregimos esos puntos.

v Saberqué acciones realmente generan pacientes. Tendras una vision mucho mas clara de qué campafasy
canales producen consultas y cuales simplemente consumen presupuesto.

v Dejarde tenerherramientas digitales trabajando por separado. Web, formularios, WhatsApp, agenda,
comunicacionesy seguimiento se conectan dentro de una estrategia comun.

v Mantenerel contacto con pacientes potenciales sin perseguirlos manualmente. Automatizamos
comunicaciones Utiles para que una consulta que hoy responde "lo voy a pensar" no desaparezca para
siempre en el Tridngulo de las Bermudas de WhatsApp.

v Aprovechar mejor cada pesoinvertido en publicidad. Coordinamos la estrategia con quienes gestionen tus
anuncios, redes socialesy web para que el esfuerzo de captacién tenga continuidad después del clic.

v Detectaroportunidades de crecimiento que hoy pueden estar pasando desapercibidas. Analizamos
comportamiento, consultasy resultados paraidentificar servicios, campafas o segmentos con potencial.

v Mejorar progresivamente el sistema sin tener que estar pendiente de la tecnologia. Incorporamosy
ajustamos funcionalidades que aporten valor a medida que evolucionan tus necesidades.

v Teneracompafamiento estratégico, no simplemente soporte técnico. Unareuniéon mensual permite revisar
resultados, detectar problemasy decidir las siguientes acciones coninformaciénreal.

@ Acompafiamiento continuo mensual

Plan Seleccionadov >




GESTION INTEGRAL

PLAN DELEGADO

Tu departamento de comunicaciony ventas, externalizado. Para empresas que externalizan sumotor de ventasy

comunicacion con garantia de resultados.

$1,990 ...

Minimo 12 meses ¢ Precios sinimpuestos ¢ Garantia de resultados

QUE INCLUYE

No perder pacientes por falta de seguimiento. Cada persona que solicita informacion entra en un proceso
organizado para acompafarla hasta la citay mantener el contacto cuando todavia no esté lista para decidir.

Reducirhuecosy cancelaciones enlaagenda. Confirmaciones, recordatorios y seguimiento ayudan a que
mas pacientes que reservan terminan asistiendo.

Convertirmejor el interés en consultas reales. Revisamos donde se estan perdiendo oportunidades entre el
anuncio, laweb, WhatsAppy laagenda, y corregimos esos puntos.

Saber qué acciones realmente generan pacientes. Tendras una vision mucho mas clara de qué campafasy
canales producen consultas y cudles simplemente consumen presupuesto.

Dejar de tener herramientas digitales trabajando por separado. Web, formularios, WhatsApp, agenda,
comunicacionesy seguimiento se conectan dentro de una estrategia comun.

Mantener el contacto con pacientes potenciales sin perseguirlos manualmente. Automatizamos
comunicaciones Utiles para que una consulta que hoy responde "lo voy a pensar” no desaparezca para
siempre en el Tridngulo de las Bermudas de WhatsApp.

Aprovechar mejor cada peso invertido en publicidad. Coordinamos la estrategia con quienes gestionen tus
anuncios, redes sociales y web para que el esfuerzo de captacién tenga continuidad después del clic.

Detectar oportunidades de crecimiento que hoy pueden estar pasando desapercibidas. Analizamos
comportamiento, consultasy resultados paraidentificar servicios, campanas o segmentos con potencial.

Mejorar progresivamente el sistema sin tener que estar pendiente de la tecnologia. Incorporamosy
ajustamos funcionalidades que aporten valor a medida que evolucionan tus necesidades.

Tener acompafiamiento estratégico, no simplemente soporte técnico. Una reunién mensual permite revisar
resultados, detectar problemasy decidirlas siguientes acciones coninformacidnreal.

% ADEMAS, ESTE PLAN INCLUYE

° Equipo dedicado conresponsabilidad total sobre las comunicaciones de tu empresa

@ Gestidonintegral de CRM, email marketing, automatizaciones y campanas

@ Creacidny publicacién de contenido: copy, newsletters, secuencias y seguimiento de leads
@ Reportes semanales con KPIsy propuestas de accion concretas

@ Reuniones de revisién quincenales con direccién

@ Operacion delegada continua

SeleccionarestePlan >
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(® Notasobre Precios e Impuestos: Todos los precios
indicados son netos (sinimpuestos aplicables seguinla
jurisdiccion fiscal). Los honorarios cubren la estrategia,
configuracion, supervisiony consultoria comercial. El
presupuesto publicitario adicional se abona directo alas
plataformas (Google / Meta).

Precios sinimpuestos 100% deducible de impuestos



03 PASO A PASO TRANSPARENTE

Metodologia de Implementacion Clinica

Un despliegue ordenado y quirdrgico que no interfiere conlas horas de consulta o quirdfano del Dr. Uriel
Muhoz.

Fase 01 ®© Dias1-5

Diagnéstico Clinico-Comercial y Kickoff

La gestiondela publicidady de las redes sociales es externa. Incorporamos JalePull como motor operativo, potenciando el manual
deidentidad de marca. No asumimos la direccién comercial: coordinamos las acciones y seguimos las directrices del Dr. Uriel Mufioz
y suequipo.

ENTREGABLES

(® Cuestionario de diagndstico médico
(® Auditoria de activosy manual de identidad
(® Reuniénde alineacion estratégica

® Definicion de roles: direccién comercial a cargo del cliente, coordinacién a cargo de JalePull

Fase 02 © Dias6-12

Configuracion de Infraestructura y Contenidos

Adecuacioén de pixeles médicos, configuracion de plataformas publicitarias seguras, disefio del embudo de agendamientoy
redaccion de copys clinicos.

ENTREGABLES

© Disefode plantillas personalizadas
® Estructura de anuncios de busqueday display

(® Guiones paraaprobacién médica

Fase 03 © Dias13-30

Lanzamiento y Captacién Activa

Encendido de campafas en Google y Meta. Monitoreo diario de las pujas y de las consultas recibidas en recepcion.

ENTREGABLES

© Pautas activas
® Protocolo de atencién pararecepcionista

® Primercorte de métricas de pacientes



Fase 04 ® Mes 2 enadelante

Optimizacion Continua y Escalado

Afinacidn del costo por adquisicion de paciente, descarte de palabras clave poco rentablesy aumento de presupuesto enlo que
mejor funciona.

ENTREGABLES

® Reportes quincenales /mensuales
® Ajustes de pautay nuevos creativos

(® Estrategias de fidelizacion de pacientes

04 RESUMEN Y FORMALIZACION

Resumen de Inversion y Aceptacion

Confirme los detalles seleccionados para formalizar el inicio de operaciones y agendarla sesion de
Kickoff.

PLAN ESTRATEGA PLAN DELEGADO
$850 /mes $1,990 / mes

PLAN PRINCIPAL $850

PLAN ESTRATEGA pormes
Mensualidad recurrente: $850/mes
Inversion Mensual: $850

GARANTIAS Y PROTECCION

© Garantiade Etica Médica y Cumplimiento: Ninguin anuncio ni contenido se publica sin validaciény estricto apego ala
deontologia médicay veracidad cientifica.

® Transparencia Total de Datos: Usted es duefo de sus campanfas, datos y pacientes. Acceso en tiempo real a las plataformas
sin cajas negras.

@ Compromiso de Acompanamiento: Canal directoy prioritario por WhatsApp con el lider de cuenta para ajustes inmediatos
de agenday promociones.



& Términos Clave de Servicio

e Loshonorarios delaagencianoincluyen el presupuesto de pauta publicitaria directo a plataformas (Google Ads, Meta
Ads), el cual se paga con tarjeta del cliente.

e Todo el material publicitario médico se apega estrictamente a las regulaciones sanitarias y de publicidad médica
vigentes (COFEPRIS / marco ético médico).

e Lospagosmensuales serealizan dentro de los primeros 5 dias naturales de cada ciclo facturado.

e Elcliente conservaentodo momento la propiedad total de sus cuentas publicitarias, base de datos de pacientes,
dominioy perfiles sociales.

e Lapropuestatiene unavalidezde 30 dias naturales a partir de la fecha de entrega.

O

Concretemos el servicio en nuestra proxima reunion

Silapropuesta encaja conlo que busca para el PLAN ESTRATEGA,
avancemos al siguiente paso. Escribanos ahoray agendamos la
reunion de cierre.

MENSAJE QUE SE ENVIARA
“Quiero acabar de concretar el servicio, vamos a reunirnos el proximo ”

Q +1809284 6074 «\WhatsApp directo

(D Quiero concretar el servicio

Precios sinimpuestos e Propuesta PROP-2025-UM-004 vélida 15 dias



