


 EL PROBLEMA MÁS
FRUSTRANTE

Muchas comunidades logran
esto:

Producen 
Transforman 
Tienen talento 

Pero pasa algo clave:
👉 no venden
Y eso genera frustración:
👉 “hacemos cosas… pero no
hay ingresos”



EL ERROR MÁS GRAVE

Pensar que vender es:
👉 poner un puesto y esperar
Eso limita completamente el
crecimiento.



EL NUEVO ENFOQUE

Hoy vender significa:
👉 conectar producto + historia +

canal digital



¿QUÉ ES DIGITALIZAR UN
PRODUCTO (B?IEN

ENTENDIDO)?

No es solo subir una foto.
Es:

Hacerlo visible 
Hacerlo fácil de comprar 
Hacerlo repetible 



🔹 1. Producto claro
Debe ser:

útil 
entendible 
repetible 

Ejemplo:
❌ “vendo comida”
✔ “menú diario económico para familias”
🔹 2. Oferta concreta
Debe responder:
👉 qué incluye
👉 cuánto cuesta
👉 cómo se entrega

FRAMEWORK CLAVE:
SISTEMA DE VENTA
SIMPLE Y EFECTIVO



🔹 3. Contenido (confianza)
fotos reales 
videos 
procesos 
historias 
👉 la gente compra confianza
🔹 4. Canal de venta
Empieza simple:
WhatsApp 
Instagram 
Facebook 
🔹 5. Sistema de pedidos
Muy claro:
cliente escribe 
pedido confirmado 
entrega 
👉 sin confusión



PASO 1: elige 1 producto
Ejemplo:

Almuerzos 
Verduras 
Productos caseros 

PASO 2: crea oferta simple
👉 clara y fácil de entender
PASO 3: publica contenido
muestra lo que haces 
muestra cómo lo haces 
PASO 4: vende por WhatsApp
👉 rápido, directo, sencillo

CÓMO EMPEZAR (SIN
COMPLICARTE)



EL SALTO CLAVE:
ESCALAR

Aquí pasas de sobrevivir a crecer.
✔ Estandarizar

Mismos productos 
Mismos precios 

✔ Automatizar
Respuestas rápidas 
Mensajes tipo 

✔ Crear comunidad
Clientes frecuentes 
Listas de difusión 

✔ Agrupar oferta
Varios productores 
Una sola marca 

👉 esto multiplica ventas



MODELO AVANZADO
(VISIÓN BANUFA)

A futuro:
👉 plataforma comunitaria
Donde haya:

Catálogo 
Perfiles 
Pedidos 
Visibilidad 

👉 aquí entra tu idea de app



 IA APLICADA (SIMPLE Y ÚTIL)

Puedes usarla para:
escribir textos 

Ideas de contenido 
Mejorar presentación 



ERROR MÁS COMÚN

Pensar que lo digital es difícil.
No lo es.
👉 si se hace simple



RESULTADO ESPERADO

Ventas constantes 
Ingresos reales 
Crecimiento progresivo 



CIERRE

La diferencia entre producir y
prosperar es una:
👉 saber vender

Y hoy:
👉 vender es digital
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