LA HOJA DEL VIDEO - 10 MINUTOS

AUDITATE TU

EER RN N [NIN TN e [oR:-R{ele [l Ve Teleifell La que te dé "depende" es tu fuga. 0 KTw

En el video las viste con un caso. Ahora con el tuyo. Regla Unica: contesta con tus niimeros de verdad, no con
n n

los que te gustaria tener. Si en alguna pregunta tu respuesta honesta es "depende", "mas o menos" o "no sé" —
marcala. Esa es la fuga. Y casi nunca es la que tu crees.

PREGUNTA 1 - CAPITAL

¢ Cuanto te queda a fin de mes, y cuanto te pagas tu?

Lo que factura tu negocio al mes

Nomina (todos, sin ti)

Gastos fijos (renta, seguros, software, vehiculos, todo)

Lo que tu te sacaste el mes pasado

Lo que se quedo en la compaiiia

$
$
$
Lo que queda antes de pagarte $
$
$
0O

Si (JNO, me pago con lo que sobra

¢ Tienes un sueldo fijo, el mismo dia que la ndmina?

I BPALKE R STel-Tale X LIN ISRy FUGA 1: no sabes cuanto ganas.

PREGUNTA 2 - ESTRUCTURAS

¢ Qué pasa si tu no vas manana?
Marca todo lo que pasa por ti:

OCotizar (JDecidir quién hace qué (JCobrar (JComprar [(JContestar clientes (JResolver problemas
OContratar / despedir (JPagar

Cosas marcadas de 8
Horas que trabajas tu a la semana h
Si t no vas manana: Osigue igual (Ja medias (Jse cae

¢Quién de tu equipo ya hace una de esas cosas cuando tu no estas?
(siempre hay uno)

(J ¢Marcaste 4 o mas, o "se cae"? — RV WIRT Il LR m Y ojo: mas clientes te tumban maés rapido.
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PREGUNTA 3 - MARKETING

¢ Cuantos clientes nuevos entraron el mes pasado?

Clientes nuevos el mes pasado

Tu Ultimo cliente vino de Oreferido Oredes (J anuncios (JGoogle (Jno sé
¢ Puedes hacer que ESO pase otra vez, esta semana, a proposito? OsiaNo
¢ Le pides el referido a cada cliente al terminar el trabajo? Osiempre (J cuando me acuerdo Onunca

¢"No sé" el nimero, o "cuando me acuerdo"? — Vel N H [T WA [TN I CER CRI Y ET MR R GER (TN Sin nimero

no hay marketing, hay suerte.

PREGUNTA 4 - ESCALA

¢,En qué escalon estas?

- - - POR MPORTAMIENT ¢ E HACES LA MAYOR PARTE
POR NUMERO (FACTURACION AL ANO) OR €O © 0 (eQu CES ©

DEL DiA?)
(J Fundador — $300K a $1M (O Tareas — cotizo, asigno, cobro, resuelvo — Fundador
(O Operador — $1M a $3M (O Decisiones — reviso nimeros, contrato, corrijo —
Operador
(3 Visionario — $3M+ (d Direccion — el negocio corre sin mi, yo decido a dénde

va — Visionario

(J ¢Las dos columnas no coinciden? — [FIaC R R A e R e Rt W Esa distancia son tus horas.

TU RESULTADO

Fugas marcadas (de 3)

Mi fuga principal es la #

Lo que yo creia que era mi problema

Mi decision de esta semana (una sola)

Fecha - Firma

Y AQUIi VIENE LO INCOMODO

Ya tienes tus cuatro respuestas, tu fuga y tu escaldn. Eso es el diagnéstico — y en el video viste que el diagnéstico toma diez
minutos.

Lo que esta hoja no te puede decir: cual de tus fugas se arregla primero, y como, en TU caso. En el video, el duefio creia que
necesitaba clientes y la decision fue un coordinador — pero eso salié de ver SUS nimeros juntos, no de una hoja. Con dos fugas
marcadas, el orden lo cambia todo: arreglar la equivocada primero te cuesta seis meses.

Eso se ve con tus numeros en pantalla — no con una hoja. Es exactamente lo que viste en el video, con tu negocio.

¢Quieres que lo haga co,n tu negocio? La Audltorla. FOV una hora, tus AGENDA TU AUDITORIA GRATIS
cuatro respuestas y tus numeros, y sales con LA decision — no con tres.

Otro dia para ganar. — Ramon Ferrer links.oktoacademy.com
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