
1 3 Passi
Fondamentali
per Valorizzare la tua Casa
e Prepararla a una Vendita di Successo

Un progetto esclusivo a cura di De Mariani Mattia

Introduzione
Se stai pensando di vendere casa, c’è una dura verità che devi conoscere: il mercato immobiliare non 

fa sconti.

Oggi, limitarsi a mettere un cartello "Vendesi" fuori dal cancello o scattare due foto frettolose, 

sperando nella fortuna, è la ricetta perfetta per svalutare il tuo immobile e allungare i tempi di vendita 

all'infinito.

Vendere casa alle migliori condizioni di mercato richiede strategia. La tua casa non è più solo il luogo 

in cui vivi: nel momento in cui decidi di venderla, diventa un prodotto sul mercato e, come tale, deve 

essere presentata al meglio.

Ecco i 3 passi fondamentali del metodo promosso da De Mariani Mattia per trasformare il tuo 

immobile in una calamita per i veri acquirenti.

PASSO 1: Fai spazio e 

depersonalizza (la regola della «tela 

bianca»)

L'errore più comune commesso dai proprietari è mostrare la casa esattamente come la vivono ogni 

giorno. Ma c'è un problema fondamentale: chi compra non vuole comprare la tua vita, vuole 

immaginare la propria.



Se i visitatori entrano e vedono le tue foto di famiglia, i tuoi souvenir, i mobili troppo carichi e il 

disordine quotidiano, si sentiranno «ospiti intrusi» e non riusciranno a connettersi emotivamente 

con gli spazi.

Cosa devi fare:

Decluttering estremo: Elimina tutto ciò che non è essenziale: riponi soprammobili, collezioni 
personali, cornici e oggetti di uso quotidiano (spazzolini, accappatoi, detersivi in vista).

Ariosità: Rimuovi i mobili ingombranti che rimpiccioliscono visivamente le stanze. I metri quadri 
costano: mostrali tutti!

Pulizia profonda: Una casa che profuma di pulito, con vetri splendenti e pavimenti lucidi, 
comunica immediatamente che l'immobile è stato curato e amato e ne aumenta enormemente il 
valore percepito.

PASSO 2: Interventi strategici e 

home staging (massimizza il valore)

Non ti stiamo suggerendo di affrontare ristrutturazioni lunghe e costose, ma di intervenire su tutti 

quei piccoli difetti che possono far storcere il naso a un potenziale acquirente. L'home staging è l'arte 

di valorizzare le potenzialità nascoste della tua casa, rendendola irresistibile.

Ricorda: un acquirente noterà subito la macchia di umidità sul muro, ma difficilmente presterà 

attenzione al costoso parquet che hai posato dieci anni fa.

Cosa devi fare:

Riparazioni rapide: Aggiusta il rubinetto che perde, sostituisci la lampadina bruciata, stucca e 
dipingi eventuali crepe o segni sui muri.

Colori neutri: Se hai pareti dai colori molto accesi o molto personali, investi in una mano di 
pittura bianca o in toni tenui, come il grigio perla o il beige chiaro. I colori neutri riflettono la luce, 
fanno sembrare le stanze più grandi e piacciono a un pubblico molto più ampio.

Luce, luce, luce: La luminosità vende sempre. Prima di una visita, apri tutte le tapparelle, tira le 
tende e assicurati che ogni stanza sia illuminata al massimo, anche con l'uso di lampade 

strategiche negli angoli più bui.



PASSO 3: Presentazione e 

posizionamento (il metodo ad alta 

efficacia)

Qui entra in gioco il vero salto di qualità. Una volta che la casa è perfetta, deve essere "impacchettata" 

e proposta al mercato in modo ineccepibile. Un posizionamento corretto ti permette di attrarre solo 

persone realmente qualificate, evitando perdite di tempo con curiosi o turisti immobiliari.

Cosa devi fare:

Fotografia professionale: Il primo appuntamento, oggi, avviene online. Le foto devono essere 

scattate da un professionista con la giusta attrezzatura per catturare ampiezza, luminosità e 
dettagli, valorizzando ogni singolo ambiente.
Preparazione alle visite (l'esperienza): Quando un acquirente visita l'immobile, fagli vivere 

un'esperienza positiva fin dal primo istante: temperatura gradevole in casa, tutte le luci accese, 
porte aperte per favorire la fluidità del percorso e un ambiente fresco e arieggiato.

Marketing mirato: Serve una descrizione emozionale e dettagliata dell'immobile che ne esalti i 
veri punti di forza (vicinanza ai servizi, tranquillità, disposizione degli spazi), per colpire 
esattamente il target di acquirente ideale per la tua casa.

La tua casa è pronta. E ora?

Preparare la casa seguendo questi 3 passi ti garantisce un vantaggio enorme rispetto alla stragrande 

maggioranza degli immobili attualmente in vendita. Ma la preparazione è solo la prima fase: per 

chiudere alle tue condizioni, serve una strategia di negoziazione e di marketing infallibile.

Non lasciare il tuo capitale al caso.

Vuoi scoprire come applicare esattamente queste strategie al tuo immobile e vendere al massimo del 

valore di mercato, senza stress?

👉 Scopri il progetto e richiedi una consulenza personalizzata su www.demarianimattia.it

Il tuo immobile merita una vendita di successo. Inizia oggi stesso.

https://www.demarianimattia.it/
https://www.demarianimattia.it/

