


USOS MIXTOS

USOS MIXTOS
El uso mixto en desarrollos urbanísticos se refiere a la integración de múltiples funciones en un 
mismo espacio o edificio, como residencial, comercial y/o corporativo, de manera planificada y 
combinada. Estos proyectos buscan optimizar el uso del espacio y fomentar la interacción entre 
distintas actividades en una misma área, creando ecosistemas urbanos dinámicos que impulsan el 
desarrollo de las ciudades.

COMPONENTES

BENEFICIOS

USO 
CORPORATIVO

ACCESO Y 
MOVILIDAD

USO RECREATIVO -
CULTURA

ECONOMÍA
LOCAL

USO RESIDENCIAL USO COMERCIAL

SUSTENTABILIDAD 
URBANA

CALIDAD DE VIDA





02
MERCADO URBANO

TOBA LABA

Ubicación: Avda.Apoquindo esq. 
Encomenderos.  Las Condes,Santiago

Desarrollador: Territoria 

Apertura: 2023

Superficie de terreno:16.603 m2

Superficie total construida: Aproximadamente
18 .886 m2.

I n v e r s i ó n  e s t i m a d a :  U S $ 5 0 0  m i l l o n e s

Usos integrados: Oficinas  clase A, comercio,_ 
gastronomia,  m e r c a d o  u r b a n o , e s p a c i o s  
publicos y culturales.

Areas verdes y plazas: 
Cerca de 20.000 fin de plazas y areas 
verdes,incluyendojardines, terrazas y patios.

Capacidad de estacionamientos: 1200

vehículos 

 Cantidad de plantas: 20





Estación de Servicio •

S uper m er cad o

Torres M  
Residencial

Cafetería

Coner$n

conArdgos

Padet g Gimnasio

Hobizotis Motor
Residencial

Residencial

F a r m a c i a

Molas 1311 y 1321 
Residencial

Sant im
Avda.

p Supermercado

Trinidad
C u r d a  R u g b y  C I ub

Restaurante

n 4 min de/ Shopping del Sol

n 4 min de/ Shopping del Sol

Supermercado
Gourmet

Nmonio 85
Residencial

Cormeíhas 
Residencial

Conax on 
con Avdo. 

Son Mortín

Residencial

Mo\os Tower 
Residencial





Hoy no venimos a traerte la torre residencial por un 
motivo muy importante en nuestros valores de 
empresa.

LA RENTABILIDAD DEL INVERSOR Y COMPRAR LOS 

PROYECTOS EN ETAPAS DE PRECIO PREFERENCIALES.

Principio básico de inversión: comprar bajo.



Hace un mes lanzamos en nuestra comunidad de 
inversores la torre residencial al precio/m2:



Hoy estos precios por m2 están a:



60% VENDIDA

TORRE
RESIDENCIAL

TORRE
RESIDENCIAL

19.2OOm2

TIPOLOGÍAS

• Studio 30-35 m*

• 1 Habitación 37-45 m2

• 2 Habitaciones 75-80 m2

• Penthouse 130-135 m2

• Super penthouse 265-270 m2



RESIDENCIAL

RESIDENCIAL

2 HABITACIONES: 75 a 80 m 2

Valor por m2 y disponibilidad en tiempo real ac¡i:u 

Piso 1: + 0,3% x nivel



RESIDENCIAL

RESIDENCIAL

LOCK-OFF: 75 a 80 m*

Valor por m2 y disponibilidad en tiempo real ac¡i:u 

Piso 1: + 0,3% x nivel



Es por eso que hoy os presentamos en
EXCLUSIVA y con precios únicos de etapa 1:









ELDESAFIO DE LAS  MIPYMES: CRECER SIN LA INFRAESTRUCTURA ADECUADA

EL D ES AFIO  D E  L A S   M I P Y M E S :  C R E C E R  
S I N  L A  I N F R A E S T R U C T U R A  A D E C U A D A





EL PROB LELA INFRAESTRUCTURA

Alquiler tradicional rígido

Alquiler tradicional 
rígido

•Contratos largos

•Garantías

•Depósitos

La flexibilidad no es un lujo: 

es una condición para crecer.



EL PROBLEMA  INFRAESTRUCTURA

Alto capex
inicial

Alto capex
inicial

Obra, mobiliario, equipamiento, internet y 

servicios corren por su cuenta antes de 

poder siquiera trabajar.

Antes de operar, ya tiene que invertir:

la infraestructura inicial se vuelve una barrera de entrada.



EL PROB LEMA INFRAESTRUCTURA

Costos fijos sin
amortizar

Seguridad, recepción, limpieza y servicios 

permanecen fijos, incluso para empresas con 

estructuras reducidas.

Costo operativo no escala con el negocio:

la infraestructura pesa antes de generar eficiencia.









TORRE

TORRE
CORPORATIVA

14.94S m*

UNIDADES

• Serviced Office l:  20-30 m2

• Serviced Office 2: 3O-37 m2

• Serviced Office 3: 37-45 m2

• Serviced Office 4: 45-45 m2

• Serviced Office 5: 52-60 m*

• Oficina 1: 364.80 m*

• Oficina 2: 324.2O m2

• Coworking: 364.BO m2















ESTAMOS EN PRE PRE PRE LANZAMIENTO:

ESTAMOS EN PRE PRE PRE LANZAMIENTO:

Solamente 2 brokers tenemos autorizado comercializar las oficinas en la
preventa exclusiva.

Hemos reservado las mejores oficinas y condiciones para vosotros.

Hoy podéis congelar el precio por m2 y en 80 días os enviamos los planos

definitivos para escoger vuestra unidad exacta.

El pago inicial no se realiza hasta Noviembre cuando escogéis en plano.







CURVA DE PRECIOS

HOY

EN POZO

3 M ESES

+26%

EN OBRA

42 M ESES

TERMINADO



Refue r zos de USD 5.000 cada uno:

• 1e'î refue rzu a l¢'s 1ž tr cues

• 2rlc' reÍti ei zo a IO s 24 me ses

OPORTUNIDAD EXCLUSIVA

R ESE R VA ENTRE GA IN ICIAL FI N A N C I A C I Ó N

1 d %
4’ USOS

+ Inversiones desde USD 200.000 = Residencia sin costo. +

La oferta aplica solo para quienes confirmen durante esta presentación,

con cupos reducidos por cada tipología.







PRECIOS OFICIALES DE LA DESARROLLADORA:



PRECIOS CON BIGDEAL ESTATE:

Listado de precios aquí



I PROYECTO C

I PROYECTO C
Oficinas para mipymes: el déficit que nadie estó obosteciendo en el eje financiero de Paraguay

PE N T ABI LI D AD NE T A PRE C IO DE 5 D E P AG0 INIC IAL PA R A RE S ERVAR
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