
Business Open
Introductie
Business Open
Introductie
Sluispolder



Wat is Business Open?
Waarom sluit ik aan?
Wat krijg ik terug?
Is er zekerheid?
Hoe bereid ik mijn pitch voor?
Jouw eerste presentatie
Alle locaties
Een eigen locatie
Een bezoeker aanmelden
Een vervanger aanmelden
Hoe nodig ik een bezoeker uit?
Jouw netwerk een boost geven!
Zien we jou volgende keer?

Wat is Business Open?
Waarom sluit ik aan?
Wat krijg ik terug?
Is er zekerheid?
Hoe bereid ik mijn pitch voor?
Jouw eerste presentatie
Alle locaties
Een eigen locatie
Een bezoeker aanmelden
Een vervanger aanmelden
Hoe nodig ik een bezoeker uit?
Jouw netwerk een boost geven!
Zien we jou volgende keer?

Inleiding



Business Open is een ondernemersnetwerk waar vertrouwen, zichtbaarheid en zakelijke

kansen samenkomen.

Je wordt onderdeel van een sterke club van ondernemers en professionals die elkaar actief

leren kennen, verbinden en aanbevelen.

Het draait niet om vluchtig netwerken of alleen visitekaartjes uitwisselen, maar om het

opbouwen van waardevolle relaties die leiden tot echte samenwerking, warme introducties

en nieuwe business.

Business Open is voor ondernemers die meer willen halen uit hun netwerk en bewust kiezen

voor groei via sterke connecties.
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Wat is Business Open?



Omdat succesvol ondernemen sneller gaat met de juiste mensen om je heen.

Bij Business Open vergroot je niet alleen je netwerk, maar bouw je gericht aan relaties met

ondernemers die relevant zijn voor jouw groei en ambities.

Je blijft eenvoudig in contact met andere leden, legt sneller nieuwe verbindingen en haalt

meer uit het netwerk. Daarnaast zorgen gezamenlijke uitjes en activiteiten voor sterkere

onderlinge banden.

En minstens zo waardevol: je begint je dag met andere ondernemers. Dat geeft energie,

inspiratie en direct een sterke start van je werkdag.
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Business Open vergroot je zichtbaarheid, versterkt je netwerk en creëert nieuwe kansen:

waardevolle zakelijke connecties

warme introducties

meer zichtbaarheid

kennis en inspiratie

kansen op samenwerking en omzet

direct contact via de app

toegang tot bijeenkomsten, activiteiten en uitjes
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Wat krijg ik terug?



Zakelijke groei laat zich nooit volledig garanderen, maar je vergroot je kansen aanzienlijk

door deel uit te maken van het juiste netwerk.

Business Open biedt je de omgeving, contacten en mogelijkheden om sneller zichtbaar te

worden, relaties op te bouwen en kansen te creëren. Wat je eruit haalt, hangt ook af van je

eigen inzet, aanwezigheid en manier van verbinden.

Wie actief meedoet, zichtbaar is en relaties serieus opbouwt, haalt vaak meer uit het

netwerk.
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Is er zekerheid?



Een goede pitch begint met een heldere voorbereiding. Hoe concreter jij bent, hoe

makkelijker anderen begrijpen wat je doet en met wie ze jou kunnen verbinden.

Noem niet ‘iedereen’, maar wees specifiek over wie je zoekt.

Vertel kort wie je bent, wat je doet en welk probleem je oplost

Denk in logische koppelingen, zoals: interieurontwerper → projectontwikkelaar

Kijk vooraf met wie leden al verbonden zijn, bijvoorbeeld via LinkedIn

Sluit af met een duidelijke hulpvraag

Een goede pitch begint met een heldere voorbereiding. Hoe concreter jij bent, hoe

makkelijker anderen begrijpen wat je doet en met wie ze jou kunnen verbinden.

Noem niet ‘iedereen’, maar wees specifiek over wie je zoekt.

Vertel kort wie je bent, wat je doet en welk probleem je oplost

Denk in logische koppelingen, zoals: interieurontwerper → projectontwikkelaar

Kijk vooraf met wie leden al verbonden zijn, bijvoorbeeld via LinkedIn

Sluit af met een duidelijke hulpvraag

Hoe bereid ik mijn pitch voor?



Elk lid krijgt ongeveer één keer per jaar de ruimte voor een presentatie van circa 10 minuten,

al kan dit per locatie verschillen. Dit moment geeft je de kans om net wat meer over jezelf, je

bedrijf en jouw werkwijze te vertellen.

Houd het simpel en duidelijk. Vertel wie je bent, wat je doet, voor wie je werkt en waar jouw

kracht ligt. Laat zien wat jou onderscheidt en maak helder waarbij anderen aan jou kunnen

denken.

Sluit af met een concrete hulpvraag of een duidelijk beeld van jouw ideale klant. Zo kunnen

andere leden je beter onthouden, met je meedenken en je gerichter aanbevelen.
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Jouw eerste presentatie



Business Open groeit en biedt meerdere locaties waar

ondernemers elkaar ontmoeten, verbinden en samenwerken.

Dat geeft je de mogelijkheid om aan te sluiten op een plek die

bij jou, jouw regio en jouw netwerkdoelen past.

Elke locatie brengt gedreven ondernemers samen in een

professionele en toegankelijke setting. Zo ontstaat overal

dezelfde krachtige combinatie van sfeer, verbinding en

zakelijke kansen.

Bekijk hier alle Business Open-locaties
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Wil je bouwen aan jouw eigen netwerk in jouw regio? Dan is een eigen locatie

een krachtige stap. Met een eigen Business Open-locatie creëer je een plek

waar ondernemers samenkomen, relaties opbouwen en business genereren.

Je vergroot daarmee niet alleen je eigen zichtbaarheid, maar speelt ook een

actieve rol in het verbinden van ondernemers en het versterken van de

community.

Een eigen locatie is interessant voor ondernemers die willen ondernemen met

impact, leiderschap en een sterk lokaal netwerk.

Lees hier meer over het starten van een eigen club
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Een bezoeker uitnodigen is een laagdrempelige manier om iemand kennis te laten maken

met Business Open.

Nodig vooral ondernemers of professionals uit die passen bij de sfeer en de kwaliteit van het

netwerk.

Kies iemand van wie je denkt dat die echt iets kan toevoegen én zelf ook veel waarde uit het

netwerk kan halen. Zo houd je het niveau hoog en groeit de community met de juiste

mensen.
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Hoe nodig ik een bezoeker uit?



Ken je iemand voor wie Business Open interessant is? Meld eenvoudig een bezoeker aan.

 Zo laat je anderen kennismaken met de sfeer, de ondernemers en de kracht van het

netwerk. 

Een bezoeker krijgt de kans om Business Open zelf te ervaren en te ontdekken wat

deelname kan betekenen voor zijn of haar onderneming. Tegelijk versterk jij het netwerk

door waardevolle mensen te introduceren.

Een bezoeker aanmelden kan via hier

Als je lid bent kun je een bezoeker aanmelden via https://mijn.businessopen.nl/
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Kun je een keer niet aanwezig zijn? Dan kun je eenvoudig een vervanger

aanmelden. Zo blijft jouw plek vertegenwoordigd en blijft jouw bedrijf

zichtbaar binnen het netwerk.

Een vervanger aanmelden kan alleen via mijn.businessopen.nl. 

Heb je nog geen account? Neem dan contact op met jouw caddy, de

voorzitter van jouw club of de lidmaatschapscoördinator.
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Wil je echt alles uit Business Open halen? Dan is het slim om eerst breed te oriënteren. Heb

je nog weinig netwerk of ken je Business Open nog niet goed, dan adviseren wij om eerst

eens bij ongeveer vijf verschillende clubs langs te gaan voordat je je bij één club aansluit.

Zo krijg je een goed beeld van de sfeer, de mensen en de locatie die het beste bij jou en

jouw onderneming passen.

Daarnaast helpt het om actief aanwezig te zijn, gericht kennis te maken en duidelijk te

zijn over wie je zoekt en wat jij voor anderen kunt betekenen. 

Hoe beter jij zichtbaar bent en verbinding maakt, hoe sneller jouw netwerk groeit en voor

je gaat werken.
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Jouw netwerk een boost geven!



Ben jij klaar om jouw netwerk, zichtbaarheid en

zakelijke kansen te vergroten?

Dan is Business Open de plek om aan te sluiten.

Ontdek welk pakket het beste bij jou past en

ervaar zelf wat een sterk ondernemersnetwerk

voor jouw bedrijf in beweging kan zetten.

Wij kijken uit naar jouw volgend bezoek!
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Zien we jou volgende keer?
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