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I NTRODUCC IÓN

Por qué los negocios latinos
batallan para conseguir
financiamiento

70%
de las solicitudes de préstamo de

negocios latinos son rechazadas

$80K
brecha promedio de financiamiento frente

a dueños no latinos

5M+
negocios latinos en Estados Unidos con

enorme potencial

Hay más de 5 millones de negocios latinos en Estados Unidos. Juntos generan más de 800 mil millones de

dólares al año y emplean a millones de personas. Y aun con esa contribución económica enorme, los

empresarios latinos enfrentan tasas de rechazo mucho más altas que el resto, no porque sus negocios no lo

merezcan, sino porque a la mayoría nunca le explicaron qué exige realmente un banco.

El sistema financiero estadounidense tiene reglas, estándares y expectativas que no siempre son evidentes,

sobre todo para quienes construyeron su negocio con trabajo y determinación en lugar de con formación

financiera formal. El resultado es una brecha enorme entre la calidad del negocio y su capacidad de acceder a

capital.

La buena noticia: la gran mayoría de esos rechazos se pueden prevenir. En Forza Advantage hemos trabajado

con dueños de negocios latinos de muchas industrias para identificar exactamente qué impide que un banco

diga que sí, y cómo corregirlo. Esta guía recorre las 9 razones más comunes, explica el impacto real de cada una

y le da pasos concretos para empezar a corregirlas hoy mismo.

LO QUE EL BANCO REALMENTE ESTÁ EVALUANDO

Cuando un banco revisa una solicitud, no se pregunta únicamente si el negocio gana dinero. Se hace preguntas

mucho más específicas: si el negocio está organizado, si el dueño es confiable, si el negocio puede sostener una

deuda, si el dueño entiende sus propias finanzas. Las respuestas no salen de una conversación: salen por

completo de sus documentos.

Aquí es donde muchos empresarios latinos quedan en desventaja. Un negocio puede ser genuinamente rentable,

estar bien manejado y tener raíces profundas en su comunidad, y aun así no pasar la revisión del banco porque

los papeles cuentan otra historia. O peor, porque no hay papeles. Los bancos no prestan a corazonadas: prestan

a negocios que pueden demostrar su fuerza por escrito, no solo explicarla de palabra.

FORZ A ADVANTAGE FORZAADVANTAGE.COM
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01 Contabilidad deficiente
o inconsistente

EL PROBLEMA

Los bancos y prestamistas exigen al menos dos años de registros financieros limpios y organizados antes de aprobar cualquier
préstamo. Si sus libros están desordenados, atrasados o simplemente no existen, está enviando una señal de alerta que ningún
banco puede ignorar. El prestamista no solo mira sus números: está evaluando qué tan confiable es usted como deudor. Libros
desordenados sugieren un negocio desordenado.

S E Ñ A L E S  D E  A L E R TA

E L  I M PACTO

Sin registros confiables, el prestamista asume lo peor. Su
solicitud se rechaza de forma automática, o le ofrecen
tasas mucho más altas porque lo clasifican como
“riesgo desconocido”. Incluso un negocio sólido y
rentable puede quedar fuera simplemente porque sus
finanzas no cuentan una historia clara y creíble.

L I S TA  D E  AC C I Ó N  R Á P I DA

S A B Í A  Q U E . . .

82% de los pequeños negocios que fracasan mencionan
la mala administración financiera como factor. Los
prestamistas conocen ese dato, y unos libros
incompletos les confirman la sospecha antes de que
usted diga una sola palabra.

EJ E M P LO  R E A L

El dueño de un restaurante en Miami llevaba cuatro años con un negocio rentable. Cuando solicitó un préstamo de $75,000
para expandirse, el banco le pidió dos años de registros financieros organizados. Él tenía recibos en una caja de zapatos y
una hoja de cálculo incompleta. Le negaron el préstamo en 48 horas. Seis meses después, ya con sus libros en orden, le
aprobaron $90,000 a una tasa competitiva.

L A  S O LU C I Ó N  F O R Z A

Forza Advantage implementa un sistema profesional de contabilidad mensual que mantiene sus libros limpios, al día y

listos para presentar a cualquier prestamista en cualquier momento. Desde el primer mes empieza a construir el

historial financiero ordenado que los bancos necesitan ver antes de decir que sí.

FORZ A ADVANTAGE FORZAADVANTAGE.COM

No concilia sus cuentas bancarias desde hace 3
meses o más

No sabe con certeza cuál fue su utilidad del mes
pasado

Su contabilidad se hace una vez al año, justo antes de
impuestos

Usa una sola cuenta o tarjeta para lo personal y lo del
negocio

No tiene un registro ordenado de los gastos del
negocio

Abra una cuenta de cheques exclusiva del negocio

Elija una plataforma de contabilidad (QuickBooks o
similar)

Concilie sus cuentas bancarias al menos una vez al
mes

Guarde y clasifique digitalmente cada recibo del
negocio

Agende una consulta con Forza Advantage para poner
sus libros al día
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02 No separar las finanzas personales
de las del negocio

EL PROBLEMA

Usar la misma cuenta bancaria para gastos personales y del negocio es uno de los errores más comunes, y más caros, entre los
empresarios latinos. En el día a día se siente práctico, pero el prestamista no puede evaluar la salud real de su negocio cuando
está mezclada con su gasto personal. Este solo punto descalifica más solicitudes de las que la mayoría imagina.

S E Ñ A L E S  D E  A L E R TA

E L  I M PACTO

Mezclar finanzas le comunica al prestamista una falta de

seriedad empresarial. También dificulta deducir gastos
legítimos al momento de declarar impuestos y hace que
su negocio parezca mucho menos rentable de lo que
realmente es, lo cual le cuesta dinero y oportunidades.

L I S TA  D E  AC C I Ó N  R Á P I DA

S A B Í A  Q U E . . .

El IRS señala las cuentas mixtas como uno de los
principales detonantes de auditoría para pequeños
negocios. Más allá del riesgo fiscal, el prestamista que ve
fondos mezclados casi siempre pedirá documentación
adicional, o rechazará la solicitud de plano.

EJ E M P LO  R E A L

Un contratista de jardinería en Texas movía $18,000 al mes por su cuenta personal, mezclando ingresos del negocio con
gastos familiares. Cuando solicitó financiamiento para equipo, el prestamista no pudo determinar cuál era su ingreso real.

Le ofrecieron una fracción de lo que necesitaba, a una tasa alta. Después de separar sus finanzas y abrir una cuenta
empresarial, su siguiente solicitud fue aprobada por el triple.

L A  S O LU C I Ó N  F O R Z A

Nuestro equipo le ayuda a establecer la estructura financiera correcta desde el inicio: cuentas bancarias dedicadas al

negocio, una tarjeta de crédito empresarial y sistemas claros para registrar ingresos y gastos exclusivamente del

negocio. Esa separación es una de las formas más rápidas de ganar credibilidad frente a los prestamistas.

FORZ A ADVANTAGE FORZAADVANTAGE.COM

Paga gastos del negocio con tarjeta personal de débito
o crédito

Sus clientes le hacen cheques a su nombre y no al del
negocio

Su contador pierde horas separando lo personal de lo
empresarial

No sabe con certeza cuáles de sus gastos mensuales
son deducibles

Su negocio no tiene EIN (número de identificación
patronal)

Solicite un EIN en IRS.gov: es gratis y toma minutos

Abra una cuenta de cheques a nombre de su negocio

Obtenga una tarjeta de crédito empresarial para
separar gastos

Pida a sus clientes que paguen al negocio, no a usted

Asígnese un sueldo o retiro mensual formal
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03 Falta de historial
de crédito empresarial

EL PROBLEMA

El crédito personal es suyo; el crédito empresarial pertenece a su empresa, y se evalúan de forma completamente distinta.
Muchos dueños de negocios latinos dependen únicamente de su puntaje personal para financiar sus operaciones, sin saber que
las instituciones evalúan el crédito del negocio a través de agencias comerciales como Dun & Bradstreet, Experian Business y
Equifax Business.

S E Ñ A L E S  D E  A L E R TA

E L  I M PACTO

Sin un perfil de crédito empresarial establecido, su
negocio prácticamente no existe a los ojos de las
instituciones. Eso limita seriamente su acceso a
préstamos, líneas de crédito y buenas condiciones, y lo
obliga a depender de garantías personales, tasas más
altas o prestamistas abusivos para poder sobrevivir.

L I S TA  D E  AC C I Ó N  R Á P I DA

S A B Í A  Q U E . . .

Solo 1 de cada 3 dueños de pequeños negocios ha
revisado el puntaje de crédito de su empresa. Muchos ni
siquiera saben que su negocio tiene un perfil de crédito
aparte, ni que proveedores, prestamistas y hasta socios
potenciales lo consultan antes de hacer negocios.

EJ E M P LO  R E A L

La dueña de una compañía de limpieza en Chicago tenía un puntaje personal de 720, excelente bajo cualquier estándar.
Aun así, le negaron una línea de crédito empresarial de $50,000. La razón: su negocio no tenía historial de crédito. Sin
líneas comerciales, sin tarjeta empresarial, sin número D-U-N-S. Su puntaje personal era irrelevante para el prestamista. Le
tomó 12 meses de trabajo deliberado calificar.

L A  S O LU C I Ó N  F O R Z A

Forza Advantage lo guía paso a paso para construir un perfil de crédito empresarial sólido: desde registrar

correctamente su entidad hasta establecer líneas comerciales y cuentas de crédito que sí reporten a las agencias. Lo

conectamos con los recursos correctos para construirlo de la manera correcta.

FORZ A ADVANTAGE FORZAADVANTAGE.COM

Su negocio no tiene número D-U-N-S registrado con
Dun & Bradstreet

Nunca ha solicitado una tarjeta de crédito a nombre de
su empresa

Todo su financiamiento depende de garantías o crédito
personal

Sus proveedores no reportan sus pagos a los burós
comerciales

Nunca ha revisado el reporte de crédito de su negocio

Registre gratis su número D-U-N-S con Dun &
Bradstreet

Solicite una tarjeta de crédito empresarial con un
emisor grande

Abra cuentas comerciales a 30 días con proveedores
que reporten

Pague todo a tiempo: el crédito empresarial no
perdona atrasos

Revise su reporte cada trimestre en Experian Business
o Nav.com
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04 Operar solo en efectivo,
sin dejar rastro documental

EL PROBLEMA

Muchos negocios latinos, sobre todo en alimentos, construcción, limpieza y servicios personales, operan principalmente en
efectivo. Es práctico para el día a día, pero crea un obstáculo enorme al momento de comprobarle a un banco cuáles son sus
ingresos reales. Si no está documentado, para el prestamista no existe.

S E Ñ A L E S  D E  A L E R TA

E L  I M PACTO

Los bancos no pueden prestar contra ingresos que no
pueden verificar. Sin registros documentados, sus ventas
reales se vuelven invisibles para el prestamista. Eso
reduce drásticamente los montos disponibles, o lo
descalifica por completo, incluso si su negocio genera un
flujo importante cada mes.

L I S TA  D E  AC C I Ó N  R Á P I DA

S A B Í A  Q U E . . .

Los prestamistas suelen usar el ingreso declarado y los
depósitos bancarios para determinar elegibilidad. Si sus
depósitos no reflejan sus ingresos reales porque buena
parte se maneja en efectivo, cada vez que solicita
financiamiento está presentando una versión más
pequeña y más débil de su negocio.

EJ E M P LO  R E A L

El dueño de un food truck en Los Ángeles facturaba $12,000 al mes, casi todo en efectivo. No emitía facturas y depositaba
de manera irregular. Cuando solicitó un préstamo para una cocina comisaria, el prestamista solo pudo verificar $3,500
mensuales en depósitos. Le aprobaron una fracción de lo que necesitaba, a una tasa alta. Después de adoptar un punto de
venta y depositar de forma constante, volvió a solicitar un año después y obtuvo la aprobación completa.

L A  S O LU C I Ó N  F O R Z A

Le ayudamos a implementar sistemas sencillos y prácticos de facturación y control de ingresos que crean un rastro

documental claro y verificable, sin complicar su operación diaria. Entre más ingreso pueda documentar, más capital

puede alcanzar. Así de directo.

FORZ A ADVANTAGE FORZAADVANTAGE.COM

Cobra principalmente en efectivo y no emite recibos

Sus depósitos bancarios son irregulares o no reflejan
sus ventas

No tiene punto de venta ni software de facturación

Los clientes le pagan a usted sin registro del negocio

Sus declaraciones muestran mucho menos ingreso del
que realmente gana

Instale un punto de venta que registre todas sus ventas

Emita recibo o factura en cada transacción, sin
excepciones

Deposite de forma constante todos los ingresos en la
cuenta del negocio

Use software de facturación para dar seguimiento a
los pagos

Hable con su contador sobre reportar correctamente
todos sus ingresos
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05 Estados financieros
ausentes o desactualizados

EL PROBLEMA

El banco que evalúa su solicitud exigirá tres documentos financieros centrales: su Estado de Resultados, su Balance General y
su Estado de Flujo de Efectivo. Sin esos documentos actualizados, exactos y con el formato correcto, su solicitud simplemente
no puede avanzar, por muy fuerte que sea su negocio en la realidad.

S E Ñ A L E S  D E  A L E R TA

E L  I M PACTO

La ausencia de estados financieros no solo provoca

rechazos. También le impide tomar decisiones
informadas sobre su propio negocio. Sin conocer sus
números, opera prácticamente a ciegas: no puede
identificar oportunidades, anticipar faltantes de efectivo
ni planear su crecimiento con confianza.

L I S TA  D E  AC C I Ó N  R Á P I DA

S A B Í A  Q U E . . .

Según la SBA, una de las principales razones por las que
se retrasan o se niegan las solicitudes es la
documentación financiera incompleta. Tener listos su
Estado de Resultados, Balance General y Flujo de Efectivo

puede reducir a la mitad el tiempo de aprobación y
mejorar mucho sus probabilidades.

EJ E M P LO  R E A L

La dueña de un salón de belleza en Nueva York solicitó un préstamo de $40,000 para remodelar. Llevaba seis años

operando y era consistentemente rentable. Pero cuando el banco pidió estados financieros actualizados, ella solo tenía un
Estado de Resultados de hacía un año, hecho por su preparador de impuestos. Sin balance ni flujo de efectivo. La solicitud
se detuvo tres meses mientras reunía documentos. Con un sistema contable adecuado, ese retraso se habría evitado por
completo.

L A  S O LU C I Ó N  F O R Z A

Con Forza Advantage recibe los cinco reportes financieros que los prestamistas realmente exigen, entregados cada

mes y en un formato que los bancos reconocen: Estado de Resultados con vista de 12 meses, Balance General, Flujo de

Efectivo, Presupuesto contra Real y Antigüedad de Cuentas por Cobrar y por Pagar. Cuando esos cinco reportes están al

día, usted deja de ser un riesgo desconocido y se convierte en un negocio al que vale la pena prestarle.

FORZ A ADVANTAGE FORZAADVANTAGE.COM

Solo recibe estados financieros una vez al año, en
temporada de impuestos

No puede responder de inmediato cuál fue su utilidad
neta del mes pasado

Tiene Estado de Resultados, pero no Balance General
ni Flujo de Efectivo

Sus estados financieros tienen más de 90 días de
antigüedad

No revisa sus finanzas con regularidad como dueño
del negocio

Pida a su contador un Estado de Resultados, Balance y
Flujo actualizados

Agende una cita mensual fija para revisar sus finanzas

Asegure que sus estados tengan el formato estándar
que el banco espera

Mantenga al menos 2 años de estados organizados y
accesibles

Pida a Forza Advantage auditar sus estados actuales
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06 No conocer el valor
real del negocio

EL PROBLEMA

Sabe cuánto vale su negocio hoy? La mayoría de los empresarios latinos no lo sabe, y ese desconocimiento crea una desventaja
seria al negociar financiamiento, atraer inversionistas, formar sociedades o planear el futuro. La valuación no es solo para
empresas que se venden: es una medida fundamental de salud financiera que prestamistas e inversionistas evalúan.

S E Ñ A L E S  D E  A L E R TA

E L  I M PACTO

Sin entender el valor de su negocio no puede negociar

desde una posición de fuerza. Prestamistas e
inversionistas lo saben, y lo usarán a su favor
ofreciéndole condiciones desfavorables, montos
menores o tasas más altas. Cada negociación que entra
sin ese conocimiento le deja dinero y oportunidades
sobre la mesa.

L I S TA  D E  AC C I Ó N  R Á P I DA

S A B Í A  Q U E . . .

La mayoría de los pequeños negocios se valúan entre 2 y
4 veces su utilidad neta anual, pero solo si las finanzas
están limpias, consistentes y bien documentadas. Un
negocio que genera $100,000 de utilidad al año podría

valer entre $200,000 y $400,000 o más, siempre que los
números lo respalden.

EJ E M P LO  R E A L

Un subcontratista de construcción en Houston había levantado un negocio próspero en ocho años. Cuando un
inversionista privado le ofreció comprar el 30% para financiar su expansión, el dueño no tenía idea de cuánto valía su
empresa. Sin finanzas sólidas que respaldaran una valuación, aceptó un trato que subvaluó su compañía de manera
importante. Una valuación formal hecha después reveló que había dejado más de $180,000 sobre la mesa en esa sola
negociación.

L A  S O LU C I Ó N  F O R Z A

Nuestro sistema de reportes le da visibilidad clara de los indicadores que determinan el valor de su negocio: tendencia

de ingresos, márgenes de utilidad y posición de activos. Con esa información en la mano puede tomar decisiones

estratégicas y negociar con confianza, desde el conocimiento y la credibilidad.

FORZ A ADVANTAGE FORZAADVANTAGE.COM

Nunca le han hecho una valuación, ni formal ni
informal

No da seguimiento a margen bruto, EBITDA o capital
contable

No podría decir rápidamente a qué múltiplo de ventas
vale su negocio

Sus finanzas son demasiado inconsistentes para
sostener una valuación creíble

No tiene claro el panorama de sus activos frente a sus
pasivos

Pida a su contador calcular su capital contable actual

Investigue el múltiplo de valuación típico de su
industria

Dé seguimiento mes a mes a la tendencia de sus
ingresos

Documente formalmente equipo, inventario y cuentas
por cobrar

Agende una revisión financiera con Forza Advantage
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07 Uso indebido del
financiamiento de alto costo

EL PROBLEMA

No todo el financiamiento es igual. El financiamiento a corto plazo con pagos diarios puede ser una herramienta legítima para
un negocio que necesita capital con rapidez, pero cuando se usa mal, se apila uno sobre otro o lo vende un intermediario que
prioriza su comisión por encima de su interés, se vuelve una de las formas más rápidas de destruir su flujo de efectivo. El
problema no siempre es el producto: es no tener una mejor opción disponible.

S E Ñ A L E S  D E  A L E R TA

E L  I M PACTO

Sin libros limpios y sin perfil de crédito establecido, el
financiamiento de alto costo se vuelve la única puerta
abierta, y las opciones tomadas por necesidad rara vez
traen condiciones justas. Muchos dueños toman un
segundo financiamiento para cubrir el primero, y un
tercero para cubrir el segundo. Lo que empieza como
una solución de corto plazo se convierte en una trampa
de largo plazo.

L I S TA  D E  AC C I Ó N  R Á P I DA

S A B Í A  Q U E . . .

Este tipo de financiamiento suele traer un múltiplo de
pago de entre 1.2 y 1.5, es decir que por cada $10,000
que recibe puede terminar pagando hasta $15,000.
Convertido a APR, eso equivale a tasas de entre 60% y
350%. Un préstamo convencional de la SBA suele estar
entre 6% y 13%.

EJ E M P LO  R E A L

La dueña de una tienda de ropa en Dallas tomó $30,000 en financiamiento de corto plazo con un múltiplo de pago de 1.4, lo
que significaba devolver $42,000 mediante retiros diarios. Dos veces no pudo cubrir la nómina y tomó un segundo
financiamiento para mantenerse a flote. Dos años después seguía recuperándose. El financiamiento no era su verdadero
problema: su falta de infraestructura financiera lo era.

L A  S O LU C I Ó N  F O R Z A

El objetivo no es evitar todo financiamiento de corto plazo: es asegurar que usted nunca lo necesite por desesperación.

Cuando sus libros están limpios y su crédito está establecido, usted tiene opciones. Forza Advantage construye esa

base para que pueda acceder a capital en condiciones que impulsen su crecimiento en lugar de amenazarlo.

FORZ A ADVANTAGE FORZAADVANTAGE.COM

Le aprueban en menos de 24 horas con
documentación mínima

La oferta usa un “múltiplo de pago” en lugar de una
tasa de interés o APR clara

Los pagos se retiran diario o semanal directo de su
cuenta

El prestamista enfatiza rapidez y facilidad, no su
interés a largo plazo

Le ofrecen financiamiento para el que claramente no
calificaría en un banco

Pida siempre el APR, no solo el múltiplo de pago, en
cualquier oferta

Compare al menos 3 ofertas antes de aceptar
cualquier financiamiento

Verifique que el prestamista esté registrado y en regla
en su estado

Explore programas de la SBA, cooperativas de crédito y
CDFI

Consulte con Forza Advantage antes de firmar
cualquier contrato
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08 Preparación y cumplimiento
fiscal deficientes

EL PROBLEMA

Las declaraciones de impuestos están entre los documentos más revisados de cualquier solicitud. El prestamista normalmente
pide de dos a tres años de declaraciones del negocio como parte de su análisis. Si sus declaraciones muestran pérdidas
importantes, ingresos inconsistentes, ingresos no reportados, o no se presentaron a tiempo, eso solo puede descalificarlo de
forma automática de casi todo financiamiento convencional.

S E Ñ A L E S  D E  A L E R TA

E L  I M PACTO

Declaraciones mal preparadas pueden hacer que un
negocio rentable se vea sin utilidad en papel, lo cual le
cuesta miles de dólares en deducciones perdidas y lo
expone a auditorías o multas. El daño es doble: paga
impuestos de más y al mismo tiempo debilita su
capacidad de calificar para el financiamiento que su
negocio necesita.

L I S TA  D E  AC C I Ó N  R Á P I DA

S A B Í A  Q U E . . .

Muchos dueños deducen gastos en exceso para reducir
su factura fiscal, sin darse cuenta de que esa estrategia
baja directamente el ingreso que su negocio muestra en
papel. Un prestamista que ve un negocio con $200,000 de
ventas pero $5,000 de ingreso neto va a dudar que pueda
pagar una deuda significativa.

EJ E M P LO  R E A L

El dueño de una compañía de transporte en California llevaba años deduciendo cada gasto posible, reduciendo
drásticamente su ingreso gravable. Cuando solicitó un préstamo de $150,000, sus declaraciones mostraban casi ninguna
utilidad. El banco se lo negó pese a sus ventas sólidas. Su contador había optimizado el ahorro fiscal, pero lo había vuelto
imposible de financiar. Equilibrar estrategia fiscal y preparación para el prestamista exige planear ambos objetivos juntos.

L A  S O LU C I Ó N  F O R Z A

Nuestro servicio de contabilidad mantiene sus registros organizados, clasificados y listos para impuestos durante todo

el año, no solo en abril cuando llegan las fechas límite. Eso le facilita el trabajo a su contador o CPA, reduce el riesgo de

errores y asegura que sus declaraciones reflejen con exactitud la fuerza y rentabilidad reales de su negocio.

FORZ A ADVANTAGE FORZAADVANTAGE.COM

Presenta sus declaraciones tarde o con prórrogas
pendientes

Su ingreso neto declarado es mucho menor que sus
ganancias reales

Usa un preparador de impuestos personal para las
declaraciones del negocio

Tiene declaraciones de años anteriores sin presentar

Su contabilidad y su preparación fiscal las hacen
partes distintas y sin coordinación

Asegure que todas las declaraciones del negocio estén
al día

Trabaje con un CPA que entienda estrategia fiscal y
requisitos del prestamista

Pregunte a su preparador cómo se verán sus
declaraciones ante un banco

Mantenga al menos 3 años de declaraciones
organizadas

Hable con Forza Advantage para alinear contabilidad y
estrategia fiscal
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09 No manejar el negocio
como una empresa formal

EL PROBLEMA

Muchos negocios latinos operan de manera informal: sin estructura legal clara, sin contratos escritos, sin procesos
documentados y sin los registros básicos que hacen que un negocio parezca creíble ante cualquier institución financiera. Los
bancos le prestan a empresas, no a operaciones informales. Si en papel su negocio parece un trabajo secundario, así lo van a
tratar.

S E Ñ A L E S  D E  A L E R TA

E L  I M PACTO

La falta de estructura comunica riesgo a cada
prestamista e inversionista que revisa su expediente.
Aunque tenga años de experiencia y una operación
genuinamente rentable, sin la documentación correcta y
la base legal adecuada será tratado como un
emprendedor informal, sin acceso al capital institucional
que las empresas establecidas dan por sentado.

L I S TA  D E  AC C I Ó N  R Á P I DA

S A B Í A  Q U E . . .

Los negocios constituidos como LLC o corporación
reciben aprobaciones de préstamo a casi el doble de la
tasa que las personas físicas con los mismos ingresos.
La estructura legal no es un trámite: le indica
directamente al prestamista que el dueño es serio,
organizado y está preparado para operar a nivel
profesional.

EJ E M P LO  R E A L

La dueña de un negocio de banquetes en Nueva Jersey llevaba cinco años operando como persona física. Cuando solicitó
un arrendamiento comercial y un préstamo de $60,000 para equipo, tanto el arrendador como el prestamista le pidieron
documentos de su entidad, acta constitutiva y EIN. No tenía ninguno. Perdió el espacio de cocina ante otro solicitante.
Después de constituir una LLC, abrir cuentas adecuadas y dedicar tres meses a formalizar su negocio, su siguiente
solicitud fue aprobada en dos semanas.

L A  S O LU C I Ó N  F O R Z A

Forza Advantage le ayuda a construir los sistemas, la documentación y la estructura financiera que transforman su

negocio en una empresa que los bancos respetan y los inversionistas valoran. Desde sus registros contables hasta su

estrategia financiera general, lo ayudamos a operar con la disciplina y la precisión de las compañías que sí consiguen la

aprobación.

FORZ A ADVANTAGE FORZAADVANTAGE.COM

Su negocio opera como persona física, sin entidad
formal

No tiene contratos escritos con clientes, proveedores
ni empleados

La dirección del negocio es su casa, sin presencia
comercial aparte

No tiene licencia de negocio, permisos ni registros
formales

Su negocio no tiene procesos, políticas ni estructura
documentada

Constituya una LLC o corporación ante la Secretaría de
Estado

Obtenga todas las licencias y permisos locales y
estatales requeridos

Cree un contrato estándar para clientes y úselo
siempre

Registre la dirección de su negocio; considere una
oficina virtual

Trabaje con Forza Advantage para construir la
infraestructura financiera
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CONCLUS IÓN

Su camino a seguir
con Forza Advantage
Si llegó hasta aquí, significa que se toma en serio el futuro de su negocio. Eso ya lo pone por delante de la mayoría.

Las 9 razones de esta guía no son sentencias para su negocio: son oportunidades. Todas y cada una tienen solución. Y
corregirlas no solo mejora sus probabilidades de conseguir financiamiento; fortalece su negocio desde adentro. Libros limpios,
estructura adecuada, crédito sólido y finanzas documentadas no solo abren puertas con los bancos: construyen el tipo de
empresa que crece con propósito, gana respeto en el mercado y genera valor duradero.

En Forza Advantage, eso es exactamente lo que hacemos. No somos un despacho contable genérico: somos un equipo creado
específicamente para ayudar a los empresarios latinos a alcanzar la precisión financiera y la fuerza estructural que convierten

un buen negocio en uno grande. Nuestro equipo bilingüe entiende su camino, respeta su trabajo y está comprometido con
ayudarle a construir algo que perdure.

1 Agende su consulta gratuita

Hable con nuestro equipo para identificar cuál de estas 9 áreas necesita atención más urgente en su negocio. Sin presión,

solo claridad.

2 Ordene su base financiera

Organizamos sus libros, separamos sus finanzas y ponemos al día sus cinco reportes financieros centrales, exactos y

listos para el prestamista.

3 Construya su perfil de crédito empresarial

Cada mes que pasa sin crédito empresarial establecido es una oportunidad perdida. Le mostramos cómo empezar a

construirlo de la manera correcta.

4 Acceda a capital responsable

Con su base en orden, lo conectamos con nuestra red de prestamistas verificados que ofrecen condiciones que impulsan

su crecimiento, no que lo amenazan.

Listo para tomar el control de las finanzas de su negocio?

Agende hoy su consulta gratuita y descubra exactamente qué está frenando a su negocio, y cómo lo resolvemos

juntos.

Agende una llamada Haga la evaluación

Hablamos su idioma | We Speak English

FORZ A ADVANTAGE FORZAADVANTAGE.COM
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