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Elosziro hivas - mit miért csinalsz?

Rovid segitség ahhoz, mit miért kérdezz, és hogyan jussatok el egy hasznos felmérésig.

1 Megérteni 6 Felmérést ajanlani ' Idépontot egyeztetni

» A script részei, sorrendben

Kiderited, hogy tudtok-e segiteni az érdeklédének. Ha igen, eljuttatod egy megfelel6 felmérési
id6épontig, és megérteted vele, miért lesz neki hasznos a talalkozé.

Itt még ne probald eladni a teljes munkat. Ne tarts hosszu cégbemutatot, és ne vessz el az
anyagok vagy munkafazisok részleteiben. A kovetkez6 lépés értékét mutasd meg.

Hivd fel mielébb. A friss jelentkezésnél még emlékszik, mit szeretne megoldani. A script segit a
beszélgetésben; a gyors kapcsolatfelvétel adja meg hozza az alkalmat.

Tisztazod, ki vagy, és melyik jelentkezése miatt hivod. A rovid keretezéssel azt is érti, miért
kérdezel, és hova szeretnétek eljutni a hivas végére.

Kiderited, mi inditotta el a keresést, €s mi zavarja a jelenlegi helyzetben. A munka neve mellett
ezt az okot is jegyezd meg: erre fogod visszakotni a felmérés értékét.
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1) Megérteni Le Felmérést ajanlani ] . Idépontot egyeztetni

. Kosd ossze az igényt a felméréssel

3. A projekt rovid megértése

Pontositod a helyzetet, és megtudod, milyen végeredménnyel lenne elégedett. igy mar latod,
honnan szeretne eljutni és hova. Szakmai kérdésbél annyi kell, amennyibdl eldontheté,
érdemes-e felmérni a munkat.

4. Lokacio

Ellen6rzod, hogy a munka a vallalt tertleteteken van-e.

5. Id6zités

Megérted, mennyire aktualis a munka. Az egy-két honapon bellli kezdést is érdemes elére
egyeztetni; tavoli vagy bizonytalan tervnél beszéljetek meg késébbi visszahivast.

6. A felmérés felajanlasa

Visszamondod a problémajat és a céljat, majd elmondod, mit fog ezekbdl tisztazni a helyszini
talalkozd. igy érti, miért éri meg idét szannia ra.

,»A felmérés ingyenes. Hasznos lenne neked, ha ezeket helyben atbeszélnénk?” Kérdezd
meg, és vard meg a valaszat. © mondja ki, hogy szeretne tovabblépni. Ha bizonytalan, elébb
tudd meg, mi nem vilagos.

Ha kozben arat kér: a scripted alapjan roviden tisztazd, miért kell a helyszint és a munkat
megismerned a pontos ajanlathoz. Utana folytasd a beszélgetést.
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1) Megérteni ° Felmérést ajanlani [. Idépontot egyeztetni j

. Egyeztess kovetkezo lépést

7. Dontéskozeli ember kisziirése

Kiderited, ki vesz részt a dontésben. Olyan idépontot keressetek, amikor minden érintett ott
lehet: igy ugyanazt halljak, és a kérdéseiket is kozvetlenul feltehetik.

8. Felmérés keret

Elmondod, mi fog torténni a talalkozén, és milyen kdvetkez6 lIépésre lesz lehetéség. A ,Tudsz
erre igy készulni?” kérdéssel egyeztetitek az elvarast; az iranyrdl megfelel6 megoldas és
vallalhat6 ar esetén lehet donteni.

9. Idépontfoglalas

Két kdzeli, valoban elérhetd id6ponttal megkonnyited a valasztast. Bekéred a pontos cimet,
ellen6rzod az elérhetéségeket, és leirod a problémat, a célt és az id6zitést. Ha mar foglalt, a
meglévé idépontot egyezteted.

10. Id6pont megerodsitése

Visszamondod az idépontot és a cimet, majd jelzed, hogy email és bemutatkozo video érkezik.
Ha érti, miért hasznos megnéznie, nagyobb oka lesz foglalkozni vele a talalkozo elétt.

Mit viszel tovabb a felmérésre?

Munka és probléma ¢ kivant eredmény ¢ helyszin ¢ id6zités » dontéshozok « egyeztetett
idopont.

Ezekkel mar az 6 helyzetét ismerve érkezel. Az érdekl6dd pedig érti, miért talalkoztok, és mire
szamithat. Ez megovhat felesleges kiszallasoktdl, és jobb alapot ad a helyszini ajanlatnak és
dontésnek.
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